
Devenir free-lance ou consultant : 

les étapes clés de la préparation
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Introduction

Développer une activité de freelance ou de consultant

Des opportunités

mais aussi des risques
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Un contexte favorable pour les solos

• Grandes entreprises, PME,  administrations et collectivités

• Flexibilité � adaptabilité

• Implication et relation de confiance

• Prix
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Un métier difficile

5
CCI Osez l’entreprise 2011

Il réclame un large spectre de compétences :

• un domaine d'expertise

• des compétences commerciales

• des capacités méthodologiques

• des compétences relationnelles



Questions à se poser

• Quel statut choisir ?

• Combien de temps vais-je travailler?

• Combien vais-je me faire payer?

• Comment trouver mes clients?

• Comment serais-je reconnu ? 
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Réflexion à mener
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• Qu’est ce qui me fait penser que je peux réussir comme consultant ?

• Quelles sont les difficultés à envisager ?

• Quels sont les moyens à mettre en place pour réussir ?



Professionnaliser sa démarche conseil
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• Concevoir et structurer son offre de service

• Développer une approche commerciale cohérente

• Acquérir les outils et les méthodes clés du consultant

• S’approprier les spécificités du métier et de l’identité de consultant



Conclusion

Merci de votre attention.

Des questions ?

A votre écoute !
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